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NURIA BLANCO CONSULTORA DE ARTE:

«A parmr de ciento y
pico euros se puede
comprar una obra»

La directora de Moret Art afirma que el
arte «ya es la tercera via de inversion»

LORETO SILVOSO
" A CORUNA /LA VOZ

La empresa de Nuria Blanco
esun homena}e asu bisabue-
lo. Manuel Rodnguez—Moret
fue editor y mecenas de nume— :
rosos artistas g
la primera mitad del
«Mi bisabuelo: ‘quiso/emular. la
obra Memorias de un vendedor:
de cuadros, del marchante Am-
brois Vollard y, al igual. que él,
de;o por escrito sus experien-
cias con los pintores para que
sus descendientes pudiesen co-
nocerlo y continuar con su la-
bor. ASl que'y fema que ha-

céutica de profesion, 1
_ tudiar-una carrera con. el com-
promiso de que ‘después se de-
.dicase alo que quisiese. Ella se
licenci6 en Farmacia pero jamés
- penséen trabajaren una botica.
En el afio 2007 fundé Moret Art.

—iQuéesy quénoesMoret Art?
—Es la primera consultora es-
pecializada en arte:contempo-
raneo-que tiene sede en‘'A Co-
rufia. Y no-es: mmplemente un
lugar. €xpos tivo. De hecho, priz
mero naciéla cbnsultora, espe-:

 cializada en asesorar a coleccio-
nistas privados, institucionales
y artistas, y un afio después, el
espacio expositivo.

—Imaginese que tengo un di-~:
nero ahorrado. ¢Enqué artista
serfa seguro invertir? =
—Loquete puedodecires quesi
nonecesitas ese dinero para que
se vuelva liquido rédpidamente, |

-para comprar, pero quien bus-

—-—-c,Que es lo.mas barato

seria fantastico que invirtieses

en arte. A dia de hoy, el arte
-seha consolidado como la ter-
cera via de inversion, tras los

productos financieros e in
biliarios. Luego van lasj joyas

lasantigiiedades. El arte es una
inversién pero esimportantisimo.

que al coleccionista, el diaque

_compre la pieza, le tiemblenlas

piernas de la emocién. No me

gusta vender una pieza conla.
que el cliente no se vaya flipado. .

—¢Este es un buen momento

para comprar? -
—Claro que es buen momento

que gangas, que se asesore bien

més caroque tienen ala vent:

—Buscamos que haya piezas
asequibles para todos los bol-
sillos. A partirde ciento'y pi-
coeuros se puede comprar una:
obra.Laidea es que todos poda-
mos llegar a adquirir algo que:

no seaunalamina de Ikea.

—¢éQué pensé cuando vioala

Thyssenvendiendo«La! Esclu-
san?

—No me extraiid. Cuando ya‘
tienes un nivel, es natural. To-
dos los grandes coleccionistas'

cornpran y casi todos venden.

—¢Elrobo del Codice Cahxtmo
fue un despropésito? ‘
—Me parecié unamezclade pe-
licula de Almodévar y novela de
misterio extrafia.

—&Ya 'qué'p_eh’cqla le recordé

el caso del Ecce Homo?

'—Esome pareci6 muy triste. En

Espafia, €l pateromo se. pre—

‘serva bien.

—Los: ultlmos sucesos podnan
apuntaraque el patrimoniodela’
iglesia no se preservatanbien.

—Puede ser, pero me da rabia
que las cosas estupendas se
cuenten poco y que,en cambio,

este Halloween se hayan visto

méscarasien los Estados Unidos

con la cara del Ecce Homo: Pa-
rece que aqui SOmOs UNos ani-
males y no ‘es verdad.

—Hablemos de arte préctico. -
- ¢Sabe colgar un cuadro?:

—Por supuesto. Un truco impor-

tante es que no falte un nivel y
siempre conviene quehaya dos

personas para sujetarlo bien:’

A los die_z aﬂos

wbo una flgura de Franco
enuna expendedora

(Ia del Comic Reloaded)

. pusieron cucuruchos de palo-
. mita

b'arra libre‘de cerveza

tamblen orgamzamos_
as solenmes 0 menos

todos mis ahorros, 25. 00 pese-
tas,enun pastel de Angela Oca—

“do 1empre

—eY en A Coruna’ cHay alguna
'obra «que le guste wrevisitar»?
“_Cualquier pieza de Maruja
Mallo de la coleccion de Nova-
calxagahcm La veria todos los
dias. En esa coleccion hay pie-
zas de morirse.



